
 
 
 

Проблемы формирования, использования  
 

местного бюджета и пути их решения 
 
 
 

ИВАНОВСКИЙ  АЙЫЛЬНЫЙ АЙМАК 
 

Ысык-Атинский район, Чуйская область 

Начальник ФО, Исмаилова Г. Ш.  



Паспорт   Ивановского  АО 
• Расстояние: 40 км  от  г. 

Бишкек  и  от  райцентра  г.Кант 
- 20 км.;   

• Три села:  с.Ивановка, ст. 
Ивановка, с.Садовое); 

• Площадь АА - 12400 га.; 
• 60 улиц, около 3970 дворов; 
• Аппарат АО- 26 человек; 

•  Айылный кенеш – 19 человек.  
 
 
• Бюджет АО составляет 40 млн. 50,0 тыс.сом,  местный 

доход: 14 млн.500,0 тыс.сом; 
• Выполнение доходной части за 6 месяцев  2012 года - 

8319,7 т.с. (100%). 



Виды земель айылного аймака: 
 

Орошаемые пашни- 3202 га. 

 

Многолетние насаждения 

 -352 га. 

 

Муниципальные земли 

 – 41192  га.; 

 

 

•Приусад. участки- 487 га., 

•Пастбища- 2092 га.,  

•Багарные пашни- 1975 га., 
 

•В том числе: 

•Земли ФПС -1518,6 га.,  

 



Управление муниципальной собственностью: 
 

• Всего: 36  объектов МС. 

• В 2010 г. полная  регистрация  объектов МС  в МРО 

(Госрегистр) с получением  госактов на 24  из 36 

объектов МС (остальные  объекты на  стадии  

регистрации); 

• Общая сумма за полную  регистрацию  24х объектов 

МС -  278 тыс.сомов (финансирование за счет 

бюджета АО) 

 

 

 



2008г.- продажа объектов МС: 

    6 млн.856 т.с. 

           - аренда муниц. земель-       90,0 т.с. 

2009г.- продажа муниц. земель:   592,9 т.с. 

           - аренда муниц. земель-      154,9 т.с. 

2010г.- продажа объектов МС:   141,0 т.с. 

           - аренда муниц. земель-      425,2 т.с. 

2011г.- продажа муниц. земель:  22,8 т.с. 

           - аренда муниц. земель-      436,2 т.с. 

2012г.- продажа муниц. земель:   464,5 т.с. 

          - аренда объектов МС-       239,0 т.с. 

 

ИТОГО: 9 млн. 422,5 т.с. 

 

 

 

 

Управление муниципальной собственностью 

• доходы местного бюджета от управления муниципальной 

собственностью –  Аренда и Продажа 

•Например: Здание 

Университета"KEIIN»      

(в 2008 г. было продано   

на аукционе) 



На территории Ивановского 

АА - 78 объектов малого и 

среднего бизнеса: 

- АО”Силикат” (производство 

газосиликата и силикатного 

кирпича); 

- ОсОО “АТЭК” (производство 

гипсокартона и гипса); 

Бизнес на территории АА – источник 

доходной части местного бюджета  

- АО “ИРМЗ” (выпуск металлоизделий); 

- ОсОО “Тоо-Таш” (переработка  каменных изделий- 

памятников); 

- ОсОО     “Умут и К” (производство прохладительных 

напитков);  



 

- ОсОО “ИКЗ” (запуск в 2012. Выпуск жженного кирпича); 

- 4 кафе , 3-пекарни, 2-мельницы, рынок с.Ивановка; 

- имеются 5-АЗС; 

- ОсОО “Уникма и К” (производство прохладительных 

напитков); 

- ОсОО “Рич Стем” (производство томата-пасты); 

- 3 цеха по производству песко и шлакоблоков). 

Объем поступлений от бизнеса в доходной 

части местного бюджета составляет:   

 за 2011 год -  22,3 %; 

 за 8 месяцев 2012 г. - 25,5% 

Бизнес на территории АА   (продолжение) 



 

ЗАЛОГ УСПЕХА учет, учет и учет: 
 

• Всю налоговую базу, каждый  год в 

обновленном  виде письменном и 

электронном варианте передаем в ГНС. Из 

налоговой получаем квитанции Ф-04 и 

регистрируем поступления; 

• Было бы эффективнее передать право 

администрирования налогов полностью 

поступающих в местный бюджет налоговым 

работникам айильного аймака. 



 

ЗАЛОГ УСПЕХА учет, учет и учет: 
 - Налоговую базу земельного  налога 

определяем  из правоудостоверяющего 

документа, АО имеет реестр земельных 

участков (проведена инвентаризация); 

- По землям ФПС налоговая база 

определяется  на основании решении  и 

договора определяющих  территории  

предоставляемых  земельных участков; 

- С госрегистра ежегодно получаем справку о 

фактическом объеме сельхозугодий  по всем 

видам, находящихся  на территории 

айылного аймака. 

 

  



 

Мобилизация человеческих ресурсов АО: 

 - участие в конкурсах (все проекты, кроме   

 АРИСа были  привлечены самостоятельно по 

 своей инициативе)  силами штата АО; 

 - поиск новых идей и возможностей (работа над 

 социальной ориентированностью бизнеса и его 

 отдельных представителей);  

 - информирование населения и вовлечение в 

 реализацию проектов. 

Результат: 

- Повышение доверия населения; 

- Привлечение новых возможностей. 

ЗАЛОГ УСПЕХА 



  
 

 

 

Спасибо за внимание! 


